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PROGRAMME
Formation LinkedIn :
Prospecter efficacement en
développant son réseau
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Formation LinkedIn : Prospecter efficacement en développant son réseau

Référence : WERES2952

Nombre de stagiaires max : 5

Modalités d'inscription :
Les inscriptions sont possibles :

Jusqu'à 48 heures avant le début de la formation, sous réserve des places disponibles, pour les
financements en autofinancement ou via le plan de développement des compétences de l'entreprise.
Au plus tard 11 jours ouvrés avant le début de la session pour toute inscription financée par le Compte
Personnel de Formation (CPF), conformément à la réglementation en vigueur.
Environ 4 semaines avant le début de la formation pour les demandes de financement auprès d\'un OPCO
ou de France Travail, afin de permettre l'instruction du dossier.

Accessibilité aux personnes en situation de handicap :
Devictio s'engage à favoriser l'accès à ses formations aux personnes en situation de handicap. Pour étudier
les possibilités d'adaptation de la formation à vos besoins, nous vous invitons à contacter notre référent
handicap :

04 72 64 25 19
formation@devictio.fr

Public visé :

Dirigeants, chefs d’entreprise, indépendants.. toute personne souhaitant développer commercialement son
activité sur LinkedIn

Objectifs :

Optimiser son profil professionnel
Maîtriser les leviers de développement du réseau LinkedIn
Générer automatiquement le développement de son réseau de prospects
Récolter des leads grâce à des campagnes générées automatiquement
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Moyens techniques et pédagogiques :

Mises en situation par le biais d’exercices.
Répétitions des manipulations pour mémoriser l’utilisation des outils présentés.
Un ordinateur par personne.
Support de cours remis sur clé USB ou en format papier à la fin de la formation.

Modalités d'évaluation :

Une évaluation pédagogique (orale et/ou écrite) est effectuée à la fin de votre formation afin d’attester
l’acquisition de connaissances.Exercice de synthèse.

Validation de la formation :

Attestation de fin de formation envoyée par mail.

Pré-requis : Savoir utiliser un ordinateur ou un Mac. Etre familiarisé avec l'outil internet.

Durée : 1 jour(s) / 7 heures

Points abordés :

Le potentiel LinkedIn

Présentation du réseau
Les bases fondamentales
Algorithme et système de recherche
Introduction au social selling

Créer un profil professionnel

Les paramètres de confidentialité
Photo de profil et image de fond
Rédiger efficacement son résumé
Développer sa marque personnelle

Outils d’automatisation

Prise en main et paramétrage
Organiser son social selling
Définir sa méthode
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Les outils de growth hacking

Identifier ses leads

Recherche simple et multicritères
Les extensions et hacks LinkedIn

Mise en pratique

Créer une campagne de marketing direct
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NOS TARIFS

INTER dans nos locaux 790 €* (790 €* / jour)

INTRA dans toute la France sur devis

* Nos formations ne sont pas soumises à la TVA
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