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PARMINOS THEMATIQUES

Informatique
& Management
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Informatique / Bureautique
PAO - 3D - Vidéo

Web [ E-Marketing
Management / Communication

Juridique / Comptabilité

MAGNIS

Sécurité

FORMATION & Prévention

by Devictio

AIPR

SST (Sauveteur Secouriste du Travail) / MAC SST
Habilitations électriques

CACES

Manipulation d’extincteurs

E-Learning

Pid¢io

by Devictio

Langues étrangeéres
Développement commercial DISC & WPMOT
Développement personnel

Commercial/Efficacité professionnelle
Handicap

QVCT / RPS

Marque employeur

Parcours certifiants

Hygiéne alimentaire
Travail en hauteur
CSE SSCT

Geste & posture TMS

Sécurité Incendie

& Développement personnel

E-learning
Marketing Entreprise
Parcours en digital
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DES FORMATIONS

QUALIFIANTES ET CERTIFIANTES

— = —— = | =

NOS SOLUTIONS @,

NOS FORMATEURS

FAITES NOUS PART DE VOTRE PROJET

€€ Tous nos formateurs sont
des consultants et des
professionnels experts
dans leur domaine
d’intervention [..] 9

Une entreprise et vous souhaitez développer les
compétences de vos salariés ? Renforcer votre marque
employeur ? Renforcer la prévention et la sécurité dans
vos locaux ?

Un particulier (salarié ou demandeur d’empiloi) et vous
souhaitezacquérirourenforcervoscompétencessurles
outils informatiques, en soft sills ou en développement
personnel ? Obtenir une certification professionnelle ?

Formation en groupe ou sur-mesure, en centre ou sur
site. Présentiel, distanciel, e-learning, apprentissage
mixte (blended learning). Nos stages comprennent des
mise en situation et de nombreux travaux pratiques.
Nos certifications professionnelles vous permettrons de
mettre en avant votre expertise.

Nos formateurs sont a la fois professionnels et interve-
nants, ils vous font bénéficier de leur expérience pro-
fessionnelle cumulée & leur compétence pédagogique.
Quel que soit votre niveauy, ils sauront vous écouter et
vous accompagner pour vous aider @ acquérir toutes
les compétences nécessaires.

0472642519
formation@devictio.fr
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Formation LinkedIn Ads : créer, cibler et optimiser ses campagnes publicitaires
B2B

Référence : WELINK297
Nombre de stagiaires max : 5

Modalités d'inscription :
Les inscriptions sont possibles :

¢ Jusqu'a 48 heures avant le début de la formation, sous réserve des places disponibles, pour les
financements en autofinancement ou via le plan de développement des compétences de I'entreprise.

¢ Environ 4 semaines avant le début de la formation pour les demandes de financement auprés d\'un OPCO
ou de France Travail, afin de permettre l'instruction du dossier.

Accessibilité aux personnes en situation de handicap :

Devictio s'engage a favoriser |'acces a ses formations aux personnes en situation de handicap. Pour étudier
les possibilités d'adaptation de la formation a vos besoins, nous vous invitons a contacter notre référent
handicap :

e 0472642519
e formation@devictio.fr

Public visé :

¢ Responsables marketing digital

e Traffic managers

Responsables acquisition

Chargés de communication digitale
Responsables marketing B2B

Chefs de projet webmarketing

Dirigeants et entrepreneurs

e Agences et consultants en marketing digital

Objectifs :
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e Comprendre le fonctionnement de Linkedln Campaign Manager
e Définir une stratégie publicitaire adaptée a LinkedIn

e Choisir le bon objectif de campagne

e Construire et affiner une audience B2B

e Choisir les formats publicitaires adaptés a ses objectifs

e Créer des annonces efficaces

e Définir budgets, enchéres et calendrier

e Mettre en place le suivi des conversions

e Analyser les performances et optimiser les campagnes

by Devictio

e Comprendre les possibilités d’automatisation et d'lA proposées par LinkedIn Ads

Compétences visées :

o Etre autonome dans la création d’'une campagne LinkedIn Ads
e Savoir construire une audience B2B pertinente

o Etre capable de choisir les bons formats et objectifs

e Savoir suivre les conversions et analyser les principaux KPI

o Etre capable d’optimiser progressivement ses campagnes et son coit d’acquisition

Moyens techniques et pédagogiques :

Démonstrations dans Campaign Manager
Etudes de campagnes publicitaires

Exercices de ciblage

Ateliers de création d’annonces

Mises en situation autour de campagnes B2B

e Analyse de KPI publicitaires

e Accompagnement individualisé par le formateur

Modalités d'évaluation :

o Evaluation des connaissances en début de formation

¢ Questions de validation au cours des modules

e Exercices de ciblage et de paramétrage

e Création d’'une annonce

e Construction d'une campagne compléte lors de I'atelier final
« Evaluation finale de I'atteinte des objectifs pédagogiques

Validation de la formation :

Attestation de fin de formation envoyée par mail.
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Pré-requis :

e Connaitre les fondamentaux du marketing digital

* Etre a I'aise avec I'utilisation de LinkedIn

e Disposer idéalement d'une Page LinkedIn d'entreprise

e Un acces a LinkedIn Campaign Manager est recommandé pour les exercices pratiques
¢ Une connaissance générale des concepts de CPC, CPM et conversion constitue un plus

Durée : 1 jour(s) / 7 heures

Points abordés :
Formation LinkedIn Ads : créer, cibler et optimiser ses campagnes publicitaires B2B

Cette formation permet de maitriser les fondamentaux de LinkedIn Ads et de Campaign Manager afin de
concevoir des campagnes publicitaires adaptées a une audience professionnelle. Les participants apprennent
a définir leurs objectifs, construire leurs audiences, choisir les formats publicitaires, maitriser les budgets et
analyser les résultats. La formation integre également le suivi des conversions, les Lead Gen Forms, le
retargeting et les fonctions d’optimisation assistées par l'intelligence artificielle proposées dans Campaign
Manager.

Comprendre Linkedin Ads et Campaign Manager

¢ Positionner LinkedIn Ads dans une stratégie d’acquisition B2B

e Comprendre les forces et limites de LinkedIn Ads

e Découvrir Campaign Manager

e Comprendre la hiérarchie compte publicitaire, campagne, ensemble de publicités et annonce
e Associer une Page LinkedIn a son dispositif publicitaire

e Comprendre les roles et droits utilisateurs

e Organiser ses campagnes de maniére structurée

Définir sa stratégie publicitaire

 Définir I'objectif business de la campagne

Identifier la cible et son niveau de maturité

Choisir la bonne étape du tunnel marketing

Définir un KPI principal

Déterminer une offre et une proposition de valeur

Définir une landing page ou un mécanisme de génération de leads

Choisir son objectif de campagne

e Comprendre la logique de campagnes orientées objectif
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e Notoriété de marque

* Visites du site

e Engagement

e Vues de vidéos

e Génération de leads

e Conversions sur le site

e Choisir un objectif en fonction du résultat attendu

e Comprendre I'impact du choix de I'objectif sur la diffusion et les formats disponibles

Construire ses audiences B2B

e Comprendre les critéres de ciblage LinkedIn

e Cibler selon la localisation

e Cibler par entreprise et secteur

e Cibler par fonction et intitulé de poste

e Cibler selon I'ancienneté ou le niveau de responsabilité

e Cibler par compétences, formation ou centres d'intérét lorsque pertinent
e Combiner les critéres sans créer une audience trop restrictive

e Utiliser exclusions et affinements

e Comprendre I'expansion d'audience

Audiences personnalisées et retargeting

e Comprendre le principe de Matched Audiences

e Créer une audience a partir des visiteurs d’un site

e Créer des audiences a partir de listes d’entreprises ou de contacts selon les fonctionnalités disponibles
e Créer des audiences d’engagement

e Mettre en place des scénarios de retargeting

e Créer des audiences similaires ou prédictives lorsque disponibles

e Respecter les regles de confidentialité et les conditions d'utilisation des données

Choisir les formats publicitaires

e Single Image Ads

e Carousel Ads

e Video Ads

e Document Ads

e Thought Leader Ads

e Text Ads

e Spotlight Ads

e Message Ads et Conversation Ads selon les objectifs disponibles
e Event Ads

e Article et Newsletter Ads
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e Choisir un format adapté a son audience et a son objectif
Créer des annonces performantes

e Définir une promesse claire

e Créer une accroche efficace

e Rédiger un texte publicitaire concis

¢ Choisir un visuel cohérent avec l'offre

e Créer un appel a I'action adapté

e Maintenir une cohérence entre annonce et landing page
e Créer plusieurs variantes créatives

e Mettre en place une logique de test

Lead Gen Forms

Comprendre l'intérét des formulaires LinkedIn

Créer un formulaire de génération de leads

Choisir les informations réellement nécessaires

Rédiger les textes du formulaire

Créer une page de confirmation

Exploiter les leads générés

Comprendre les possibilités de connexion avec un CRM ou un outil marketing

Budgets, enchéres et diffusion

e Comprendre les différents modes de facturation

Définir un budget quotidien ou global

Déterminer une durée de campagne

Comprendre les stratégies d’encheres

Controler le rythme de dépense

Identifier le budget nécessaire pour obtenir suffisamment de données
Adapter les investissements aux performances observées

Campaign Manager Classic et Accelerate

e Comprendre la différence entre configuration Classic et Accelerate

Identifier les situations ou conserver un contréle manuel

Comprendre le principe de l'optimisation assistée par 1A

Découvrir I'optimisation automatique du ciblage, des créations, des enchéres et placements
Comprendre le fonctionnement des créations flexibles lorsque disponibles

Controler les recommandations automatisées avant application
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Mesurer les conversions

e Comprendre le réle du suivi des conversions

e Découvrir LinkedIn Insight Tag

 Définir les conversions importantes

e Configurer le suivi d'une conversion

e Comprendre les paramétres UTM

* Relier les campagnes aux outils de web analyse
e Controler la qualité des données collectées

Analyser les performances

e Comprendre impressions, portée et fréquence

e Analyser CTR et CPC

¢ Analyser CPM

* Analyser les conversions

e Calculer colt par lead et co(t par conversion

e Analyser les performances selon les audiences

e Comparer les annonces et formats

e |dentifier les campagnes rentables et celles a optimiser

Optimiser une campagne LinkedIn Ads

e |dentifier les audiences performantes

e Exclure ou réduire les segments peu performants

e Tester plusieurs accroches et créations

e Analyser la fatigue publicitaire

e Optimiser budgets et encheres

e Améliorer les landing pages et formulaires

e Créer des tests structurés

e Documenter les enseignements de chaque campagne

Atelier pratique — Créer une campagne LinkedIn Ads

e Définir un objectif marketing

e Identifier une cible B2B

e Construire une audience

¢ Choisir un format publicitaire

e Créer une annonce

e Déterminer un budget et un calendrier

e Définir la conversion a mesurer

e Controler les paramétres de campagne

e Construire une grille d’analyse des performances
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NOS TARIFS

INTER dans nos locaux 990 € (990 €'/ jour)

INTRA dans toute la France sur devis

" Nos formations ne sont pas soumises a la TVA

o TOSaSw Partner :)ev I Ct I Q-

formations
Qualiopi»

processus certifié
Certification qualité délivrée au titre
de la catégorie «Actions de formation»
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FINANCEMENT

COMMENT FINANCER SAFORMATION?

IL EXISTE PLUSIEURS DISPOSITIFS DE FINANCEMENT

Compte Personnel de Formation (CPF)
AIF (P6le Emploi)

FNE-Formation

Fonds d’assurances formations (FAF)
Contrats cadres

Opérateurs de compétences (OPCO)

Plan de Développement des compétences
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CONTACTEZNOUS!

DE FORMATION
C 0472642519 ) PROFESSIONNELLE

@ 12 place Bir Hakeim - 69003 Lyon (siege)

. . Q 57 rue d’Amsterdam - 75008 Paris
magnis-formation.fr
= formation@devictio.fr

® pixio-formation.fr f facebook.com/organisme.de.formation
in frlinkedin.com/compagny/devicto
devictio.fr . I .

@ instagram.com/devictioformations
Qual iopi» . ©LaRégion ﬁ
processus certifié i Tosa acgerné:e v a
Certification gualilé dédivrée au litre i
de |a catégorie «Actions de formations Google Partner
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