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PROGRAMME
Formation IA Marketing
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Formation IA Marketing

Nombre de stagiaires max : 5

Public en situation de handicap :
Notre organisme est charté Handicap +. Chaque apprenant en situation de handicap peut effectuer une
demande d'adaptation de sa formation à l'adresse suivante : handicap@devictio.fr

Public visé :

Chargés, responsables marketing, dirigeants d’entreprise, responsables des ventes et du marketing,
gestionnaires de produits, agences marketing

Objectifs :

Comprendre les bases de l’IA et son utilisation spécifique en marketing.
Maîtriser l’utilisation de ChatGPT et d’autres outils IA pour optimiser les stratégies et campagnes marketing
Explorer les techniques d’IA pour améliorer le référencement et les campagnes publicitaires en ligne
Acquérir une connaissance approfondie des concepts d’IA générative et de leurs applications en marketing
Examiner les questions éthiques liées à l’IA en marketing, notamment la propriété intellectuelle
Pratiquer l’utilisation d’outils IA dans des contextes marketing réels.

Moyens techniques et pédagogiques :

Mises en situation par le biais d’exercices.
Répétitions des manipulations pour mémoriser l’utilisation des outils présentés.
Un ordinateur par personne.
Support de cours remis sur clé USB ou en format papier à la fin de la formation.

Modalités d'évaluation :

Évaluation pédagogique (orale et/ou écrite) effectuée à la fin de la formation afin d’attester l’acquisition de
compétences. Exercice de synthèse.

Validation de la formation :
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Attestation de fin de formation envoyée par mail.

Pré-requis : Maîtrise de l'outil informatique et internet

Durée : 2 jour(s) / 14 heures

Points abordés :

Vision stratégique & Activation Business

Introduction à l’IA pour le marketing

Définition de l’IA générative, ses usages marketing et ses limites (hallucinations, biais, confidentialité)
Panorama des concepts clés : modèles de langage, multimodalité (texte/image), agents, automatisations
Prompt engineering marketing : objectif, contexte, ton, persona, contraintes, format de sortie, critères de
qualité
Présentation des solutions : ChatGPT, Gemini, Claude, Copilot… critères de choix selon taille d’entreprise
Bonnes pratiques : conformité RGPD, protection des données, charte d’usage IA
Impact stratégique de l’IA sur le modèle économique (réduction des coûts, accélération production,
scalabilité)
Identifier les pôles de rentabilité où l’IA génère un ROI immédiat (acquisition, conversion, fidélisation)

Stratégie marketing & Positionnement concurrentiel avec l’IA

Analyse de marché assistée par IA : tendances, veille concurrentielle, étude d’audience
Création et enrichissement de personas marketing avec l’IA
Définition d’une proposition de valeur différenciante à l’aide de l’IA
Construction d’un plan marketing stratégique assisté par IA
Benchmark concurrentiel automatisé (analyse d’offres, pricing, messages clés)
Détection d’opportunités business inexploitées grâce à l’IA

Acquisition & Performance (SEO, SEA, Growth)

SEO avec l’IA : clusters sémantiques, plan de contenu stratégique
Optimisation des landing pages orientées conversion
SEA avec l’IA : génération d’annonces et tests A/B automatisés
Analyse & pilotage des performances (ROAS, CPA, LTV)
Stratégies de growth marketing pilotées par l’IA
Optimisation du tunnel de conversion complet (TOFU / MOFU / BOFU)
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Productivité, Automatisation & Structuration d’équipe

Production de contenu & Image de marque augmentée

Création de contenus premium avec IA (articles, posts, scripts vidéo)
Génération d’images et créas (DALL·E, Firefly, Midjourney…)
Planification éditoriale intelligente
Maintien de la cohérence de marque (Brand Voice IA)
Industrialisation de la production de contenu pour agences (process + templates)
Création d’offres IA packagées pour agences marketing

Automatisation marketing & Gains opérationnels

Email marketing et séquences automatisées
Scénarios de nurturing intelligents
Segmentation avancée assistée par IA
Analyse prédictive des performances
Automatisation des tâches chronophages (reporting, propositions commerciales, réponses clients)
Connexion IA + CRM + outils métier (Notion, HubSpot, Zapier, Make…)

Management & Gouvernance IA en PME / Agence

Mettre en place une charte interne d’usage de l’IA
Choisir les bons outils selon budget et maturité digitale
Gestion des risques juridiques et réputationnels
Organisation des équipes marketing avec l’IA (nouveaux rôles, montée en compétences)
Plan d’intégration IA sur 90 jours pour dirigeants
Calcul du ROI d’un projet IA marketing

Atelier stratégique final

Élaboration d’un plan d’action personnalisé
Priorisation des actions à fort impact
Définition d’indicateurs de performance
Construction d’une roadmap IA adaptée à la structure (PME / Agence / Indépendant)
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NOS TARIFS

INTER dans nos locaux 1690 €* (845 €* / jour)

INTRA dans toute la France sur devis

* Nos formations ne sont pas soumises à la TVA
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